1.1. Материалы для подготовки к промежуточной аттестации
Примерные вопросы к зачету:

1. Понятие внешней торговли. Роль, функции и принципы внешней торговли.
2. Тенденции развития внешнеторговой деятельности в Российской Федерации.
3. Стратегия внешнеторговой деятельности России.
4. Понятие и значение укрепления экспортного потенциала для России.
5. Экспортная стратегия России. Основные мероприятия по стимулированию экспорта.
6. Классификация субъектов внешнеторговой деятельности.
7. Характеристика субъектов  внешнеторговой деятельности,  работающих  на внешнем рынке без посредников: промышленные предприятия (объединения), производственные кооперативы, консорциумы, совместные предприятия.
8. Характеристик субъектов внешнеторговой деятельности не являющихся производителями и владельцами экспортной продукции.
9. Характеристика содействующих организаций.
10. Варианты организации внешнеторговой деятельности предприятия.
11. Цель и необходимость использования торговых посредников во внешней торговле.
12. Факторы, определяющие целесообразность использования посредников.
13. Виды посреднических операций: дилерские, комиссионные, по договорам и поручениям.
14. Виды посредников: брокеры, поверенные, комиссионеры и т.д.
15. Особенности операции по договорам комиссии и консигнации с посредниками, находящимися за рубежом.
16. Правовые взаимоотношения между экспортером и агентом: агентское соглашение.
17. Условия работы посредников на рынках: неисключительное право продажи, исключительное право продажи, преимущественное право продажи («первой руки»).
18. Вознаграждение посредников. Способы определения цен и размеров вознаграждения.
19. Контрагенты и их классификация.
20. Источники информации о фирмах на зарубежных рынках.
21. Принципы выбора партнеров на внешнем рынке.
22. Карта фирмы и ее содержание.
23. Способы установления контактов с потенциальными партнерами.
24. Оферта и ее виды.
25. Запросы и заказы.
26. Сущность и классификация базисных условий поставок товаров.
27. Содержание базисных условий "Инкотермс-2010".
28. Виды цен во внешней торговле и ценовые показатели.
29. Источники информации о ценах мирового рынка.
30. Приведение цен.
31. Внешнеторговый контракт и его виды.
32. Структура внешнеторгового контракта.
33. Основные условия внешнеторгового контракта.
34. Товарные и расчетные внешнеторговые документы.
35. Документы по платежно-банковским операциям.
36. Страховые документы.
37. Транспортные и отгрузочные документы.
38. Транспортно-экспедиторские документы.
39. Таможенные документы.
40. Международная унифицированная внешнеторговая документация.
41. Роль транспорта во внешней торговле.
42. Правовая основа транспортного обеспечения.
43. Транспортные операции и этапы их реализации.

